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Plyty Edyty

Znuzona cigglymi podrézami do Warszawy po swoje ulubione kompakty Edyta R. postanowita
zalozy¢ whasny sklep ze srebrzystymi krazkami. Interes ruszyt nadspodziewanie dobrze i juz po
kilku miesigcach w sklepie, przez caly dzien, byt duzy ruch. Mialo to, niestety, t¢ negatywna
strong, ze wieczorem, miast stucha¢ swych ulubionych ptyt, Edyta R. musiata przez kilka godzin
uzupetnia¢ ksiegi rachunkowe oraz przygotowywaé korespondencije. A oto jak wyglada cata
procedura zakupow i sprzedazy w sklepie Plyty Edyty:

Klienci dostaja rachunek, na ktorym jest numer rachunku, data, wykaz tytutow, ilosci i cen
jednostkowych kupowanych ptyt oraz sumaryczna kwota zakupu. Kazda sprzedaz i kazdy zakup
plyt jest ksiggowany w ksiedze sprzedazy i zakupdw, przy czym kazda pozycja zawiera date,
numer porzadkowy wewnatrz dnia, opis towaru (tytut i wykonawca), ilo$¢ sztuk, numer
rachunku, oraz odpowienio przychdd (dla ptyt sprzedawanych) 1 wydatek (dla ptyt kupowanych).
Dla kazdego tutulu przechowywana jest informacja o ilosci ptyt w magazynie. Jezeli ilos¢ ta
spadnie ponizej pewnej wartosci progowej to Edyta zamawia ptyty w jednej z hurtowni
plytowych. Jesli hurtowania nie ma danego tytuhu, to Edyta kontaktuje si¢ bezposrednio z
wytwornia plytowa. Jako petna uroku (i uporu ) businesswoman jest w stanie sprowadzi¢
potrzebne jej ptyty w ciagu tygodnia. Dlatego tez wartoscia progowa, przy spadku zapasow
ponizej ktérej Edyta zamawia plyty, jest $rednia tygodniowa liczba sprzedanych egzemplarzy
danego tytutlu w ciggu ostatnich 4 miesigcy.

Mimo tych wszystkich staran o klienta czasami nie ma w sklepie tytutu poszukiwanego przez
jakiegos melomana. Moze on wtedy zlozy¢ zamowienie specjalne, wplaci¢ zaliczke (zeby si¢ nie
rozmys$lit), a Edyta zobowiazuje si¢ do sprowadzenia danego tytutu w okreslonym czasie. Po
sprowadzeniu nawet najbardziej egzotycznej ptyty w sobie tylko znany sposéb Edyta wysyla
zawiadomienie do klienta.

Co 3 miesiace Edyta robi wielka przeceng i wyprzedaz niechodliwych plyt, tzn. tych, ktorych w
ciagu 6 miesiecy sprzedano mniej niz ustalong wartos¢ progowa.

Jak na razie wszystko idzie bardzo dobrze 1 Edyta mysli o otworzeniu filit w N., ale czuje, ze jej
firma powinna zosta¢ zinformatyzowana. Czy jej w tym pomozecie?



